Weiterbildungen

fur Makler und Verwalter
von Immobilien

Unser Kompetenz-Team fir lhren Erfolg:

Eine Weiterbildungsreihe
vom

L]
° [ ]
unternehmer

netzwerk
hohenlohe

Programm 2022



Mit unserem Kompetenz-Team sicher zu lhrem Erfolg

Seit 1.8.2018 gelten die Gesetze zur ,Einfihrung einer Be-
rufszulassungsregelung fir Immobilienmakler und Wohnimmo-
ilienverwalter” sowie die , Makler- und Bautrdgerverordnung
(MaBV)“.

Somit ist diese Berufsgruppe verpflichtet, sich alle drei Jahre
mit insgesamt 20 bzw. 40 Stunden weiterzubilden.

Vermeiden Sie empfindliche BuBigelder der Eraubnishehtrde
und bilden Sie sich rechtzeitig weiter.

Mit unserem interessanten Schulungsprogramm erfiillen Sie
schnell und einfach Ihre nétige Weiterbildungspflicht und zerti-
fizieren gleichzeifig ihre Tatigkeit als Makler und Immobilien-
verwaler.

Mit unserem qualifizierten Dozenten- und Trainer-Team sichern
Sie sich Ihren Erfolg!

Unsere Seminar-Location:

Panoramahotel Waldenburg
Hauptstrafie 86, 74638 Waldenburg

Das bekannte 4-Steme-Tagungshotel auf dem
,Balkon Hohenlohes”.

Erfolgreich Tagen auf hohem Niveau.

Sie bendtigen eine oder mehrere Ubernachtungen?
Bitte kontaktieren Sie in diesem Fall das Hotel direkt:
www.panoramahotel-waldenburg.de

PANORAMAHOTEL

WALDENBURG

Unsere Ganztagsseminare
beinhalten folgende Zusatzleistungen:

V" 2-Gang-Mittags-Meni inklusive Salat

Mineralwasser und Apfelsaft ohne Limit zum Mittagessen
Tagungsgetriinke ohne Limit im Seminarraum
Abschlusskaffee mit Snacks

Urkunde mit Seminar-Stunden-Nachweis

AN NN RN

Unser Weiterbildungs-Web-Icon

zur Verwendung auf Ihrer eigenen Homepage

Seminarablavf:

v Reine Seminarstunden, wie jeweils angegeben
v Plus 1 Stunde Mittagspause

v Plus 30 Minuten Kaffeepause am Nachmittag

Die Teilnghmerpldtze sind begrenzt.

Die Reihenfolge der Anmeldung entscheidet Gber die Vergabe
der Plitze.

Alle Seminare sind separat oder im Paket buchbar.

Die angegebenen Preise verstehen sich
zuziiglich der gesetzlichen MwSt.

Anmeldeschluf}:
5. September 2022



Fit im Maklerrecht

Vertragsrecht im Immobilienbereich

Allgemeines und aktuelles Rechtswissen

o Grundstiicksvertrige bei Verkdufen von Immobilien

o Vermietung und Verpachtung von Grundstiicken und Woh-
nungseigentum

o gewerbliche Rume oder Wohnraum vermitteln

Aktuelles Mietrecht fiir Vermieter und Mieter
o Rechisgrundlagen des Mietrechts

Die Hausverwaltung fiir Wohnungseigentum
(WEG)

* Die Housverwaltung im Lichte des Rechts

o Aufgaben und Befugnisse eines Verwalters

Bei Buchung aller zwei Seminar-Einheiten

vom Montag, 19. September 2022,

berechnen wir lhnen nur einen reduzierten Tages-Gesamt-
preis von € 275 pro Person zzgl. MwSt.

lhr Seminar-Partner:
Clemens Alexander Foidl

Rechtsanwalt und  Diplom-Finanz-
wirt (FH), Fochonwalt for Fami-
lienrecht, Dozent fiir Arbeitsrecht
an der Hamburger Fernhochschule.
Mit viel Engogement und Fach-
wissen befreut Clemens Alexander
Foidl und sein Team seit vielen
Jahren seine Mandanten. Dabei
legt er groflen Wert auf persdnliche Beratung. Nur durch den
intensiven Austausch mit dem Mandanten kann ein ergebnis-
orientiertes Arbeiten stattfinden.

Mitglied Unternehmer Netzwerk Hohenlohe.

Weitere Informationen zum Dozenten: www.ra-foidl.de

foidl sl

v 3 Stunden Seminar

v 2-Gang-Mittags-Men{ inklusive Salat

v Mineralwasser und Apfelsaft ohne Limit zum Mittagessen
v Tagungsgefrdnke ohne Limit im Seminarraum

v Urkunde mif Seminar-Stunden-Nachweis

v Nutzungsrecht fiir das UNetzH-Weiterbildungs-Web-lcon

SEMINARGEBUHR

Preis je Person € 150,— zzgl. MwSt.

Per E-Mail an: weiterbildung@unetzh.de
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Die Grundlagen der

for Immobilienmakler

Mit einer Immobilien-Finanzierung riickt der Traum von den
eigenen 4 Wanden in greifbare Naihe.

In diesem Seminar bekommen Immabilienmakler einen tiefen
Einblick tber die Grundlagen und den Ablauf einer professionel
len Baufinanzierung aus Sicht einer Bank — quasi einen Blick
Jhinter die Kulissen”.

Durch dieses Grundlagenwissen erlangen Sie sehr schnell ein
Feeling dafir, ob eine Immabilie fiir einen Interessenten dber-
haupt finanzierbar ist.

Jorg Ziegler wird bei diesem Seminar neutral zum Thema ,Bau-
finanzierung” informieren und Thnen auch fir Ihre individuellen
Fragen fachkundig und kompetent zur Seite stehen.

Bei Buchung aller zwei Seminar-Einheiten

vom Montag, 19. September 2022,

berechnen wir lhnen nur einen reduzierten Tages-Gesamt-
preis von € 275 pro Person zzgl. MwSt.

Baufinanzierung

Ihr Seminar-Partner:

Jorg Ziegler

hat 1996 die Aushildung zum
Bankkaufmann  begonnen  und
sich bis zum dipl. Bankbetriebs:
wirt (ADG) weiteres Fachwissen
angeeignet. Seit 2014 ist er als
selbststiindiger Bezirksleiter fir die
Bausparkasse Wiistenrot fiitig.
Kossier Unternghmer  Netzwerk
Hohenlohe.

wohnen heifit

wiistenrot

Weitere Informationen zum Dozenten:
www.wuestenrot.de /aussendienst /joerg.ziegler

v 3 Stunden Seminar

v 2-Gang-Mittags-Meni inklusive Salat

v Mineralwasser und Apfelsaft ohne Limit zum Mittagessen
v Tagungsgetrdnke ohne Limit im Seminarraum

v Abschlusskaffee mit Snacks

v Urkunde mif Seminar-Stunden-Nachweis

v Nutzungsrecht fiir das UNetzH-Weiterbildungs-Web-lcon

SEMINARGEBUHR

Preis je Person € 150,— zzgl. MuSt.

Per E-Mail an: weiterbildung@unetzh.de
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Obj ekt—Fbtogrﬁ

Das Basis-Intensiv-Seminar rund um die Immobilien-Fotografie

Mit professionellen Immobilien-Fotos schneller
zum Verkaufserfolg!

Bruchteile einer Sekunde entscheiden bereits dariber, das In-
teresse eines potenziellen Kunden zu wecken. Ansprechende
Fotos erleichtern Thnen den Verkauf Ihrer Objekte zum ange-
dachten Preis und sind auch das Aushéingeschild jedes Unter-
nehmens. Somit also Ihre erste optische Visitenkarte!

Ob Verkauf oder Vermietung: Sie bendtigen fir Exposé, Web-
site, Printprodukt, sowie fir alle gingigen Immobilienportale
ausdrucksstarke, ansprechende und verkaufsfordernde Bilder
Ihrer Objekte. Erzeugen Sie den perfekten Gesamteindruck und
das gewisse Wohngefihl, einen sogenannte Eye-Catcher.

Ob Fotografie-Anfiinger oder -Fortgeschrittener: In diesem Ba-
sis-Intensiv-Seminar werden vormittags grundlegende, wichtige
Begriffe der Fotografie verstindlich erkldrt und gemeinsam
am Nachmittag erfolgreich in die Praxis umgesetzt. Worte
wie , Blende, Belichtungszeit, IS0, Scharfentiefe, Brennweite,
Lichtstiirke, Brennpunkt, efc.” werden nach dem Seminar keine
Fremdwarter mehr sein. Ein Uberblick dber Kameratypen, die
Anwendung der verschiedenen -Programmarten, sowie wert-
volle Hinweise zur Aufbereitung und Bildbearbeitung fir Ihre
verschiedenen Verwendungszwecke vervollstandigen den Tag.

Dieses Basis-Seminar ist einzeln buchbar und wird vom nach-
folgend angebotenen Aufbau-Seminar sinnvoll ergénzt.

Bitte mithringen: Verstellfihige Digitalkamera, egal
welchen Typs (Kompakt-, Superzoom-, System- oder Spiegel-
reflexkamera) mit gelodenem Akku, leerer Speicherkarte und
idealerweise Bedienungsanleitung.

lhre Seminar-Partnerin:
Simone V. Weis-Heigold

Fundomental ausgebildet in der Gro-
fikbranche. 20 Jahre sehr erfolgreiche
Dozententtigkeiten in den Bereichen
Grafik, Fotografie und Software. Sie
: stellt sich quf die unterschiedlichsten
' Vorkenntnisse jedes Ihrer Kursteil
! nehmer ein und vermittelt mit ho-

hem fochlichen Know-how néichste

A RT = F A C T individuelle Wissensschritte. Vorstand

GRAFIK FOTOGRAFIE TRAINING 1 tornehmer Netzwerk Hohenlohe.

Weitere Informationen zur Dozentin: www.art-efact.de

Dienstag, 20. September 2022, 9 - 17.15 Uhr

v 7 Stunden Infensiv-Coaching in Theorie und Praxis

v 2-Gang-Mittags-Meni inklusive Salat

v Mineralwasser und Apfelsaft ohne Limit zum Mittagessen
v Tagungsgetrdnke ohne Limif im Seminarraum

v Abschlusskaffee mit Snacks

v Urkunde mif Seminar-Stunden-Nachweis

v Nutzungsrecht fiir das UNetzH-Weiterbildungs-Web-lcon
v Handout des Seminarinhalts

SEMINARGEBUHR

Preis je Person € 275,— zgl uSt.

Per E-Mail an: weiterbildung@unetzh.de



Objekt-Fotografie

Das Aufbau-Intensiv-Seminar rund um die Immobilien-Fotografie

Dieses Seminar kniipft nahtlos an das Basis-Inten-
siv-Seminar der Immobilien-Fotografie an, ist aber
auch getrennt von diesem buchbar.

Grundlagen werden effektiv erweitert und ver-
tieft.

Im Aufbau-Seminar wird das fotografische ,Fein-Tuning”, die
vielen kleineren, aber dennoch wichtigen Stellschrauben be-
handelt, um professionelle Fotos zu generieren.

Am Vormittag lernen Sie unter anderem Messmethoden, Be-
lichtungskorrekturen, Histogramme, WeiBabgleich, Farbma-
nagement, SensorgrgBen und lhre Vor- und Nachteile, Daten-
formate, Blitztechniken, sowie wichtiges Zubehr und vieles
mehr in der Theorie kennen.

Am Nachmittag werden Sie Ihre neven Erkenntnisse sogleich in
die Praxis umsetzen und erhalten somit neue Anregungen fiir
verkaufsorientierte, erfolgreiche ObjektBilder.

Dariber hinaus gibt es jede Menge Tipps und Kniffe aus dem
Immobilien-Insider-Bereich. Individuelle Fragestellungen wer-
den beriicksichtigt.

Bitte mithringen: Verstellfihige Digitalkamera, egal
welchen Typs (Kompakt-, Superzoom-, System- oder Spiegel-
reflexkamera) mit gelodenem Akku, leerer Speicherkarte und
idealerweise Bedienungsanleitung.

lhre Seminar-Partnerin:
Simone V. Weis-Heigold
Fundamental ausgebildet in der Gro-
fikbranche. 20 Jahre sehr erfolgreiche
Dozententdtigkeiten in den Bereichen
Grafik, Fotografie und Software. Sie
stellt sich quf die unterschiedlichsten
Vorkenntnisse jedes Ihrer Kursteil
nehmer ein und vermittelt mit ho-
hem fochlichen Know-how néichste
individuelle Wissensschritte. Vorstand
Unternehmer Netzwerk Hohenlohe.

Weitere Informationen zur Dozentin: www.art-efact.de

Dienstag, 27. September 2022, 9 - 17.15 Uhr

v 7 Stunden Infensiv-Coaching in Theorie und Praxis

v 2-Gang-Mittags-Meni inklusive Salat

v Mineralwasser und Apfelsaft ohne Limit zum Mittagessen
v Tagungsgetrdnke ohne Limit im Seminarraum

v Abschlusskaffee mit Snacks

v Urkunde mit Seminar-Stunden-Nachweis

v Nutzungsrecht fiir das UNetzH-Weiterbildungs-Web-lcon
v Handout des Seminarinhalts

SEMINARGEBUHR
Preis je Person € 275,— zgl uSt.

Per E-Mail an: weiterbildung@unetzh.de

ARTEFACT

GRAFIK FOTOGRAFIE TRAINING



Marketing und Onlinewerbung

Kunden kennenlernen und Neukunden im Internet erreichen

Professionelles Marketing beginnt dabei, dass
man Kunden und Wetthewerber kennenlernt.

Am ersten Seminartag, Donnerstag, 22. September 2022,
lenen Sie die Grundlagen zur strategischen Unternehmens-
fihrung, Kundenanalyse und Wettbewerbsanalyse kennen. Erst
mit den daraus gewonnen Daten knnen weitere Marketing:
mafBnahmen sinnvoll geplont werden.

Am zweiten Seminartag, Freitag, 23. September 2022, geht
es darum, geeignefe Kandle kennenzulernen, um die eigene
Tielgruppe anzusprechen und zu erreichen.

Die eigene Webseite, Google, Facebook, Instagram, Linkedln,
WhatApp, Telegram, ...

Es gibt zahlreiche Plattformen, die sich dofir eignen, das eige-
ne Unternehmen zu prsentieren, Kunden anzusprechen, Mit
arbeiter zu finden oder Ihre Leistungen anzubieten.

Am dritten Seminartag, Montag, 26. September 2022, wer-
den die gewonnenen Erkenninisse in die Tat umgesetzt. Mit
einem Kommunikationsplan werden die individuell gewtinsch-
ten Kandle zum Leben erweckt.

Ihr Seminar-Partner:
Mathias M. Steinmacher
Marketing- und Medienmanager.
Studium der BWL, Marketing- und
Medienmanagment.

20 Jahre Erfahrung im Bereich On-
line-Medien.

Berdt infernational Unternehmen,
eteinmacher Selbststindige und Existenzgrin-
der beim Aufbau ihres professionel-
len Marketings und der Werbung.
Beirat  Unternehmer  Netzwerk
Hohenlohe.

Weitere Informationen zum Dozenten: www.stnmchr.com

22.9., 23.9. und 26.9.2022, je 9 — 16 Uhr

v 34iigiges ONLINE-SEMINAR mit Online-Workshop
v 18 Stunden, (3 Tage je 6 Stunden plus Mitfagspause)
v Auf Anfrage kdnnen auch einzelne Tage gebucht werden
v Urkunde mif Seminar-Stunden-Nachweis

v Nutzungsrecht fiir das UNetzH-Weiterbildungs-Web-lcon

SEMINARGEBUHR

Preis je Person € 720,— zzgl. MuSt.
Preis je Finzeltag je Person € 250,= zzg]. MwSt.

Per E-Mail an: weiterbildung@unetzh.de



Kommunikation erfolgreich gestalten

Was macht den Unterschied? Aus der Praxis fur Praktiker.

Oft bleibt nur ein kurzer Augenblick, um Vertrauen beim Ge-

sprichspartner und Kunden aufzubaven und so in positiver

Erinnerung zu bleiben.

In diesem Workshop werden Sie Zugtinge fiir eine wirksame

und authentische Kommunikation rund um das Immobilienge-

schiift kennenlernen. Lemen sie hilfreiche Bausteine fir Erst-

kontakt, Verhandlung oder gar Reklamationen kennen und wie

sie diese erfolgreich einsetzen. Heben Sie sich durch die Art

lhrer Kommunikation vom Wetthewerb ab.

Zielgruppen:

© Makler*innen und Hausverwalter*innen, die Ihren Sprach-
sfil noch aktiver und bewusster fir mehr Erfolg und Wohl-
befinden einsetzen méchten.

Lerninhalte:

o Wissensvermittlung zeitgemfler, wissenschaftlicher Grund-
lagen der Kommunikation und ihre Struktur

o Praktische UIbungen fiir einen vertrauenswiirdigen Aufitt

o Sofortiger Erfahrungsaustausch der Teilnehmer*innen entlang
der Workshop-Inhalte: Learning-by-Doing

Die 5 Axiome gelungener Kommunikation:

o Was ist das Gberhaupt?

e Wie wende ich diese authentisch an?

 \Wie passen sie zu mir?

Erfahrungswerte:

© So gelingt Kommunikation auch in kritischen Momenten auf
Augenhdhe wirksam und professionell

© Das Ruder wieder in die Hand nehmen — Kennenlernen wirk-
samer Steuerelemente

o Gelungenes Verhalten in kritischen Momenten aus Praxisbei-
spielen der Workshop-Gruppe

Ihr Seminar-Partner:
Thomas Egner

Fihrungskraft, Trainer, Berater und
Coach fir Wahmehmung, Haltung
und gelungene Kommunikation.
Beirat  Unternehmer  Netzwerk
Hohenlohe.

Intensio

Thomas Ear

Weitere Informationen zum Dozenten:
www.intensio-innereitness.eu

Mittwoch, 28. September 2022, 9 - 16.15 Uhr

v 6 Stunden Seminar

v 2-Gang-Mittags-Meni inklusive Salat

v Mineralwasser und Apfelsaft ohne Limit zum Mittagessen
v Tagungsgetrdnke ohne Limit im Seminarraum

v Abschlusskaffee mit Snacks

v Urkunde mif Seminar-Stunden-Nachweis

v Nutzungsrecht fir das UNetzH-Weiterbildungs-Web-lcon

SEMINARGEBUHR
Preis je Person € 275,~ zgl. MuSt.

Per E-Mail an: weiterbildung@unetzh.de
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Weiterbildung ist einfach

Die Seminare im Uberblick

Fit im Maklerrecht: Vertragsrecht im Immobilienbereich
Montag, 19. September 2022, 9 — 12 Uhr, 3 Seminarstunden
Clemens Alexander Foidl, Rechtsanwalt und Diplom-Finanzwirt (FH)

Die Grundlagen der Baufinanzierung fir Inmobilienmakler
Montag, 19. September 2022, 13 — 16.30 Uhr, 3 Seminarstunden
Jorg Ziegler, Bankkaufmann, dipl. Bankbetriebswirt (ADG), selbststindiger Bezirksleiter

Objekt-Fotografie: Dus Basis-Intensiv-Seminar rund um die Immobilien-Fotografie
Dienstag, 20. September 2022, 9 —17.15 Uhr, 7 Seminarstunden
Simone V. Weis-Heigold, CEO ArteFACT Grafik | Fotografie | Training, Dozentin Grafik, Fotografie und Software

Objekt-Fotografie: Dus Aufbau-Intensiv-Seminar rund um die Immobilien-Fotografie
Dienstag, 27. September 2022, 9 —17.15 Uhr, 7 Seminarstunden
Simone V. Weis-Heigold, CEO ArteFACT Grafik | Fotografie | Training, Dozentin Grafik, Fotografie und Software

ONLINE-SEMINAR:

Marketing und Onlinewerbung: Kunden kennenlemnen und Neukunden im Intemet erreichen
Donnerstag, 22. September 2022, Freitag, 23. September 2022, Montag, 26. September 2022
jeweils 9 — 16 Uhr, 3 Termine, 3 x 6 Seminarstunden

Mathias M. Steinmacher, Marketing- und Medienmanager

Kommunikation erfolgreich gestalten: Was macht den Unterschied? Aus der Praxis fir Praktiker.
Mittwoch, 28. September 2022, 9 — 16.15 Uhr, 6 Seminarstunden
Thomas Egner, Fihrungskraft, Trainer, Berater und Coach fir Wahmehmung, Haltung und gelungene Kommunikation



Panoramahoel aldenburg

e

lhre Seminar-Location mit ganz besonderem Ambiente

Fiir die Weiterbildungs-Seminare der Makler- und
Immobilien-Verwalter vom Unternehmer Netzwerk
Hohenlohe ist das Panoramahotel Waldenburg ge-
nav die richtige Adresse.

Das neve Panoramahotel Waldenburg wurde im September
2018 erdfinet. Unser 4-Sterne-Hotel liegt auf dem ,Balkon
Hohenlohes” mit fantastischem Ausblick auf die Hohenloher
Ebene.

Wir freven uns, Sie bei dieser interessanten Weiterbildungs-
reihe in unserem Hause begriiBien und verwdhnen zu diirfen!

Ihr Gastgeber:
Dirk-Uwe Schorner

Hoteldirekfor, Prokurist.
Mitglied Unternehmer Netzwerk
Hohenlohe.

PANORAMAHOTEL

WALDENBURG

Weitere Informationen: www.panoramahotel-waldenburg.de

Tagen. Feiern. Geniessen.

v 4-Steme-Hotel

v 10 Tagungsriume zwischen 36 qm und 244 qm

v Bodentiefe Fenster und Deckenhdhe von 3,60 m

v Moder ausgestattefe Tagungsrdume mit neuester Technik
v 360° Rundumblick auf das Hohenloher Land

v Tahlreiche Events, z.B. Candle-Light-Dinner, Sonntags-Brunch
v Frische und regionale Kiiche

v Bar ,The View" fiiglich von 17 — 1 Uhr gedffnet

v Hochzeits- und Feierlocation in der Region

Panoramahotel Waldenburg
Hauptstrafie 86, 74638 Waldenburg

Telefon: (079 42) 91 00-0

E-Mail: ~ info@panoramahotel-waldenburg.de
Web:  www.panoramahotelwaldenburg.de
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Adobe Phooshop-

Grundlagen-Seminar und optionale Workflow-Einrichtung

Verbessern Sie selbsterstellte Fotos oder gelie-
ferte Kundendateien mit wenigen Mausklicks so,
dass sofort ein spiirbarer Mehrwert der zu ver-
kaufenden Immobilie gegeben ist.

Bei der Schulung werden wir anhand vieler praxishezogener
Beispiele zusammen Fotos optimieren und bearbeiten. Es soll
Einblicke geben, was alles digital mdglich ist.

Sie lernen unter anderem die Adobe Photoshop-Programm-
oberfliiche und verschiedene Maglichkeiten der Farbkorrektur
kennen, Bilder zu retuschieren, optimieren und zu scharfen,
verschiedene Bildausschnitte zu generieren und Farbpartien
umzufirben. Genauso lemen Sie verschiedene Auswahlwerk-
zeuge in der praktischen Anwendung kennen und arbeiten mit
Ebenen.

Das Ziel ist es, Fotos so zu bearbeiten, duss die Bildqualitdt um
ein Vielfaches gesteigert wird.

Eine Einfiihrung in Colormanagement, Hardware-Kalibrierung
und Datenformate erginzen die Schulung duBerst effekfiv.

Die Schulung ist vor allem auch fiir diejenigen inferessant, die
vorher in den Objekt-Fotografie-Seminaren teilgenommen ha-
ben. Die Teilnahme ist aber auch unabhiingig davon buchbar.

lhre Seminar-Partnerin:
Simone V. Weis-Heigold

Fundamental ausgebildet in der Gro-

fikbranche. 20 Jahre sehr erfolgreiche

Dozententdtigkeiten in den Bereichen

Grafik, Fotografie und Software. Sie

stellt sich quf die unterschiedlichsten

' Vorkenntnisse jedes Ihrer Kursteil

nehmer ein und vermittelt mit ho-

ART F A (: '|' hem fochlichen Know-how néichste

" individuelle Wissensschritte. Vorstand
Unternehmer Netzwerk Hohenlohe.

GRAFIK FOTOGRAFIE TRAINING

Weitere Informationen zur Dozentin: www.art-efact.de

Termin und Stundenumfang auf Anfrage

v Mls Prdsenz- oder inferakfive Online-Live-Schulung mdglich
v Gerne auch in lhrer Firma direkt vor Ort

v Fiir Anfiinger gesignet
v Individual-Schulung mit auf Sie
zugeschnittenen Lerninhalten maglich
v Urkunde mit Seminar-Stunden-Nachweis
v Nutzungsrecht fiir das UNetzH-Weiterbildungs-Web-lcon
v Auf Wunsch: Workflow-Einrichtung maglich

SEMINARGEBUHR

Preis auf Anfrage
Per E-Mail an: weiterbildung@unetzh.de



Adobe InDesign

Grundlagen-Seminar und optionale Workflow-Einrichtung

Erstellen Sie von nun an professionelle und aus-
sagefihige Immobilien-Exposés, beeindruckende
Flyer, Broschiiren, Plakate, Visitenkarten, Ge-
schiiftspapiere etc. selbst.

Adobe InDesign st DIE Layout-Software der Profis. Diese Schu-
lung bietet lhnen einen grundlegenden Uberblick Gber das um-
fangreiche Programm.

Durch konkrete und praxishezogene Aufgabenstellungen lernen
Sie unter anderem die Adobe InDesign-Programmoberfliiche
kennen, Dokumente korrekt einzurichten, Bild- und Textrahmen
zu verwenden, Grafikelemente und Werkzeuge einzusetzen,
viel Gber Seiten- und Dokumentautbau, Erstellen und Einsetzen
von Musterseiten, Arbeiten mit Hilfslinien, Farben korrekt an-
zulegen, Bilder zu importieren und Verkniipfungen zu prifen.

Auch wichtige Gestaltungskriterien aus der Typographie werden
sehr fachkundig von der Dozentin vermittelt.

Nach Schulungsende wird es lhnen mdglich sein, hochwertige
InDesign-Dokumente selbst zu generieren, bereits angelegte
Dokumente nach Thren Wiinschen zu iberarbeiten und druck-
fahige .pdf-Daten sicher auszugeben.

lhre Seminar-Partnerin:
Simone V. Weis-Heigold

Fundomental ausgebildet in der Gro-
fikbranche. 20 Jahre sehr erfolgreiche
Dozententtigkeiten in den Bereichen
Grafik, Fotografie und Software. Sie
stellt sich quf die unterschiedlichsten
' Vorkenntnisse jedes Ihrer Kursteil
! nehmer ein und vermittelt mit ho-

hem fochlichen Know-how néichste

A RT = F A C T individuelle Wissensschritte. Vorstand

GRAFIK FOTOGRAFIE TRAINING 1 tornehmer Netzwerk Hohenlohe.

Weitere Informationen zur Dozentin: www.art-efact.de

Termin und Stundenumfang auf Anfrage

v Mls Prisenz- oder inferaktive Online-Live-Schulung mdglich
v Geme auch in lhrer Firma direkt vor Ort

v Fiir Anfiinger gesignet

v IndividuakSchulung mit auf Sie
zugeschnittenen Lerninhalten maglich

v Urkunde mif Seminar-Stunden-Nachweis
v Nutzungsrecht fiir das UNetzH-Weiterbildungs-Web-lcon
v Auf Wunsch: Workflow-Einrichtung méglich

SEMINARGEBUHR

Preis auf Anfrage
Per E-Mail an: weiterbildung@unetzh.de



Dozenten-Kontakte

und weitere Informationen

) 2= Clemens Alexander Foidl, Keltergasse 63, 74653 Kinzelsau
foid Telefon (0 79 40) 5 56 20, E-Mail: kanzlei@raoidl.de, www.ra-foidl.de

wohnen heit

wiistenrot

Intensio

Thomas Egner

ARTEFACT

GRAFIK FOTOGRAFIE TRAINING

steimnmacher

Jorg Ziegler, NordstraBe 1, 74196 Neuenstadt am Kocher, Telefon (0 71 39) 93 14 14-0
E-Mail: joerg.ziegler@wuestenrot.de, www.wuestenrot.de /aussendienst /joerg. ziegler

Thomas Egner, Miller Thurgau Weg 10, 74676 Niedernhall, Telefon (0 79 40) 98 28 99
E-Mail: intensio1 @t-online.de, www.intensio-innereitness.eu

Simone V. Weis-Heigold, Fliederstrafie 12, 74653 Kinzelsau
Telefon (0 79 40) 5 34 68, E-Mail: simone@art-efact.de, www.art-efact.de

Mathias M. Steinmacher, Kappensteige 5/2, 74653 Kiinzelsau

Telefon (0 79 40) 12 45 199, E-Mail: mathias@steinmacher.me, www.stnmchr.com

o°°
unternehmer
netzwerk

. hohenlohe

Allgemeine Geschiiftshedingungen

Anmeldung und Zahlung:

Die Anmeldungen zu allen Einzelveranstaltungen erfolgt schriftlich per Mail unter Angabe
Ihrer vollstindigen Kontaktdaten und des Seminarmamens. Die Reihenfolge der Anmeldung
entscheidet Gber die Vergabe der Plitze. Wenn noch ein Platz zur Verfigung steht, er-
halten Sie eine Anmeldebesitigung per Rickmail sowie eine Rechnung, die innerhalb
8 Tagen nach deren Erhalt ohne Abzug zu begleichen ist. Mit der Anmeldebestiitigung ist
die Teilnahme verbindlich.

Stornierung durch den Veranstalter:

Jede Weiterbildung erfordert eine Mindestteilnehmerzahl. Sollte diese nicht erreicht wer-
den, kann der jeweilige Veranstalter die Weiterbildung absagen. Aus Grinden, die der
Veranstalter nicht zu verfreten hat, z.B. Erkrankung des Coaches, hahere Gewalt, etc.,
kann die Weiterbildung jederzeit abgesagt werden. Der bereits gezahlte Rechnungsbetrag
wird lhnen vollstiindig zuriickerstattet. Weitergehende Schadensersatzanspriiche kinnen
nicht geltend gemacht werden.

Alle Coaches und Trainer sind Mitglieder beim Unternehmer Netzwerk Hohenlohe, langjdhrig in Thren
Bereichen selbststindig tiifig und verfiigen Gber fundiertes Fachwissen in der Praxis. www.unetzh.de

Stornierung durch den Teilnehmer:

Bei Stornierung durch den Teilnehmer werden folgende Betriige zuriickerstattet: bis 21
Tage vor Veranstaltungsbeginn 80%, vom 21. bis 3. Tag 50%, danach 0%. Bei Nicht-
erscheinen des Teilnehmers erfolgt keine Riickerstattung. Der Teilnehmer ist berechtigt,
seinen Platz einer anderen Person zu dbertragen. Gelingt es dem Veranstalter den Platz
kurzfristiq zu besetzen, wird hierfiir eine Koordinationsgebiihr in Hohe von 10% des Rech-
nungsbefrages, mindestens jedoch von 25 Euro, einbehalten.

Haftungsausschluss:
Die Teilnahme erfolgt auf eigene Gefahr und Verantwortung der Teilnehmer. Jegliche Scha-
densersatzanspriiche gegen den jeweiligen Veranstalter sind ausgeschlossen.

Sonstiges:

Kursbeschreibung und weitere Bedingungen entnehmen Sie bitte den einzelnen Veranstal
tungen. Anderungen am Programmablauf, auch pandemiebedingt, vorbehalten. Teilnahme
auf eigene Gefahr.

Design und Umsefzung: © www.artsfact.de
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Back-Office-Management

Meine Leistungen fir lhren Erfolg

lhre kompetente Ansprechpartnerin fiir stimtliche Katharina Vogel
Office-Aufgaben. Assistenz und
g Projektunterstiitzung
Als selbststindige Assistentin und Back-Office-Managerin dber- - <
nehme ich alle administrativen und organisatorischen Taitig- @ Betriebswirtin (IHK).
keiten wie die vorbereitende Buchhaltung, Post- und E-Mail Mitglied Unternehmer Netzwerk
bearbeitung, Kundenbetreuung sowie die Unterstiitzung bei der 4‘ Hohenlohe.
Eingabe und Pflege Ihrer Kundendaten. =

Weitere Informationen:

TN
\// 77 wwwkatharing-vogel.de

Katharina Vogel

Planen. Organisieren. Ausfiihren.

v Perstnliche Assistenz fiir Freiberufler, Unternehmer und
Geschiiftsfihrer

v Kompetente Projekunterstiitzung

v Urlaubs-, Krankheits- und Mutterschaftsvertretung
v Vlertretung bei vakanten Stellen

v Privatsekretariat und virtuelle Assistenz

v Vorbereitende Buchhaltung

v Backoffice

Katharina Vogel
Assistenz und Projektunterstiitzung

Im Feldle 20, 74653 Ingelfingen
Telefon: (0174) 7 05 87 85

E-Mail: ~ info@katharina-vogel.de
Web:  www.katharina-vogel.de




Vermogensanlage mit bleibendem Wert

Edelmetall-Kauf ist Vertrauenssache

Alexander Bergmann

Bei Bergmann Edelmetalle e.K. erhalten Sie schnell
Bergmann Edelmetalle e.K.

einfache und fachkompetente Beratung ohne viel

Fachchinesisch.
Haindler fir Edelmetalle.

Vorstand Unternehmer Netzwerk
Hohenlohe.

Alle Edelmetalle gelten weltweit als eine der nachgefragtesten
Anlagen schlechthin. Nicht nur in Krisenzeiten. Edelmetalle, vor
allem Gold und Silber, gelten seit Jahrhunderten weltweit als
eine perfekte Geldanlage mit bleibendem Wert.

Weitere Informationen:

Die Preisentwicklungen von Edelmetallen kommen ausschliefi- www.bergmann-edelmetalle.de
lich durch Nachfrage und das verfiigbare Angebot zustande. Im

Gegensatz zu vielen anderen Handelswaren ldsst sich Edelme: ~~ BERGIMANN

tall bei groBer Nachfrage nicht einfach so nachproduzieren. So-

mit ist der Edelmetallpreis starken Schwankungen ausgesetzt.

\ Edelmetalle fiir ALLE !
| LEISTUNGEN

v Kompetente Beratung beim Edelmetallinvest

v Verkauf von Anlage- und Sammlerminzen in Gold und Silber
v Verkauf von Gold- und Silberbarren

v Ankauf von Gold und Silber

v Edelmetallpriifung von aktuellen Gold- und Silbermiinzen
und Barren

Alexander Bergmann

Bergmann Edelmetalle e.K.

Am Hohenberg 1, 74653 Kiinzelsau
Telefon: (079 40) 505 89 86

E-Mail: ~ info@bergmann-edelmetalle.de
Web:  www.bergmann-edelmetalle.de
Termine nach Vereinbarung
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Unternehmer Netzwerk Hohenlohe

Regional stark - Hohenlohe wéichst zusammen

Sind Sie gut vernetzt? Netzwerken ist Leidenschaft.
Das Untemehmer Netzwerk Hohenlohe ist ein Zusammen- AUF EINEN BLICK
schluss von Gewerbetreibenden, Industrie, Handel, Handwerk, v Gemeinschaftssinn

Dienstleistern, Gostronomen, Vereinen, Verbdnden, Gemein- . 7uischenmenschlicher Austausch

den, Landwirtschaft, Freiberuflern, Kunstschaffenden und dhn-

v o
lichen Einrichtungen in ganz Hohenlohe und dariber hinaus. S LT

v Autbau perstnlicher und beruflicher Kontakte
Das Ziel unserer Mitglieder ist es, tragfdhige personliche und ¥ Gegenseifige Unferstiitzung durch Rat, Taf und Empfehlungen
berufliche Kontakte aufzubauen und sich gegenseitig mit Rat, v Vier-Augen-Gespriiche
Tat und Empfehlungen zu unferstitzen. Auch der Gemei v pgglichkeit von 10-Minuten-Firmenprsentationen
schaftssinn und zwischenmenschliche Austausch ist den Mit-

. e v Eigene Seite auf der UNefzH-Homepage inkl. Verlinkun
gliedern des Netzwerkes sehr wichtig. BRIIEEIE : P L

v Werbewirksame Bewerbung via Socia-Media-Kandlen

Das UNetzH liebt die bunte Vielfalt aus engagierten Vollblut- ¥ Kostenfreie oder kostenreduzierte Teilnahme an Uetzk-

Netzwerkemn! Dazu treffen sich die Mitglieder regelmifig um E"e_'t‘]ts' "}:iefZ;B- FirmeTE_elagkursionenf G""“be”d;"'
19 Uhr jeden ersten Donnerstag in Prisenz an unterschiedi- Weihnac .ts eierm, Forthi Un.gs-Semlr.mren, Webinaren, efc.
chen Locations in ganz Hohenlohe und jeden dritten Donners- ¥ Kostenfreie Nutzung der Online-Mesfing-Sofware

tog im Monat via Online-Meeting. MITGLIEDSBEITRAG

Mchten auch Sie dazu gehdren? Melden Sie sich kostenlos I!“ K.ulenderiuhr" € 120~
und unverbindlich i ein erstes Kennenlernen zu einem unserer ~~ Einmalige Aufnahmegebhr € 50,~

Besucherabenden an. Wir freven uns! BESUCHER-ANMELDUNG

www.unetzh.de/besucher/
°°° | KONTAKT
o
unternehmer Unternehmer Netzwerk Hohenlohe
netzwerk Telefon (079 40) 5 34 68 und
hohenlohe (079 40) 505 89 86

E-Mail:  info@unetzh.de
Web:  www.unetzh.de



